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Maitriser les outils d'lA pour prospecter et
développer son activité de consultant

1 jour (7 heures) Collectif @ a distance

Objectifs pédagogiques Les + de la formation
@  Analyser son environnement concurrentiel avec U’IA pour @ Une approche pédagogique favorisant
transformer son expertise en message commercial ’expérimentation et ’interaction
percutant @ Un cadre sécurisé pour explorer les possibilités de UIA

@ Prospecter plus efficacement avec les outils d’IA adaptés °®

L . . . Des compétences visées ayant un impact direct sur
et optimiser sa préparation commerciale

I’efficacité professionnelles
@ Structurer sa communication pour développer sa présence
en ligne et attirer des prospects

Programme
Matin Aprés-midi
@ Introduction aux capacités de U'IA générative pour le Préparer ses rendez-vous et négocier

développement commercial s . ,
PP Ameliorer son pitch et créer du contenu

@ Comprendre son marché et se positionner . T, .
P P Optimiser sa visibilité et son référencement

L
o000

Clarifier son offre et sa valeur ajoutée - . . -
Optimiser sa gestion commerciale quotidienne

@  Trouver et contacter des prospects efficacement

Informations supplémentaires
@ Pré requis : prévoir un ordinateur avec une bonne connexion internet afin de tester les outils pendant la formation
@ Public : Consultants en portage salarial au sein du Groupe Freeland.

@ Modalités d’évaluations : Envoi d’un questionnaire d’auto-évaluation des compétences avant la formation et post-formation et quizz a
lissue de la formation. Evaluation de la qualité de la formation par les stagiaires a travers la remise d’un questionnaire de satisfaction a
compléter a la fin de la formation.

@ Lieu : distanciel
@ Accessibilité Handicap : Contacter notre référente handicap hayet.rabhi@freeland-academie.com
@ Horaires : De 9h00 a 12h30 ou de 14h a 17h30 - 1 pause matin et aprés-midi

Moyens pédagogiques : Session de formation a distance. Moyens techniques : Ordinateur (PC ou MAC), tablette, connexion
L’assistance pédagogique se fait par messagerie et est internet. Plateforme web sécurisée par identifiant et mot de passe,

assurée par un e-tuteur. L’apprenant peut se faire assister en également compatible sur navigateur mobile (smartphones et tablettes). Le
posant des questions en ligne directement depuis la stagiaire doit également disposer d’un e-mail. Une assistance technique est
plateforme Académie Freeland accessible en continu. Les la disposition du stagiaire par téléephone au 01 56 54 82 21 ou par mail
supports de formation et les fiches d’exercices peuvent étre formation@freeland.com du lundi au vendredi de 9H a 17H30.

téléchargés directement sur la plateforme
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